
Wir stellen ein

Sales Trainee Seeds (m/w/d)

# Let´s go
and grow
together

Deutschlandweit Vollzeit

Für Syngenta Seeds tätig zu sein bedeutet in einem leidenschaftlichen
Team mit attraktiven Benefits und interessanten Karriere-
möglichkeiten zu arbeiten.
Rollenbeschreibung:

Du teilst unsere Leidenschaft für die Landwirtschaft und bist auf der Suche
nach einem beruflichen Einstieg in die Agrarbranche? Innerhalb des 18-
monatigen Traineeprogramms lernst Du alle Tätigkeitsbereiche in
unserem Züchtungsunternehmen kennen. Der Fokus liegt in diesem
Traineeprogramm im Verkauf. So wirst Du aktiv in das Tagesgeschäft
unserer Verkaufsberater und Key Account Manager eingebunden, um die
Grundlagen des Verkaufens, sowie die fachlichen Grundlagen intensiv
kennenzulernen.

Deine Aufgaben:
• Kennenlernens der gesamten Betriebsabläufe bei Syngenta Seeds – von der Züchtung bis zur Ernte
• Unterstützung bei Aufgaben und Übernahme kleinerer Projekte in verschiedenen Commercial-

Bereichen wie z.B. Marketing/Sales Effectiveness/Business Development
• Unterstützung des Vertriebsteams bei der Umsetzung von Kampagnen in den jeweiligen Regionen 

(Nord/Ost/West/Süd)
• Bei Kundenterminen vor Ort erzeugst Du Nachfrage nach unseren Produkten
• Du agierst als Multiplikator für unsere digitalen Tools bei Kunden und Mitarbeitern
• Unterstützung bei der Organisation und Durchführung von Veranstaltungen, Messen und Feldtagen
• Unterstützung bei der Bearbeitung von Reklamationen beim Landwirt
• Besichtigung von eigenen und offiziellen Versuchen in der Vegetationszeit und Kontakt zur 

Offizialberatung
• Markt- und Wettbewerbsbeobachtung

Das bieten wir:

Attraktives Gehaltspaket (inkl. 
Weihnachtsgeld/Urlaubsgeld)

Firmenwagen für die Zeit des 
Außendiensteinsatzes in den 
Regionen

Umfangreiche 
Einarbeitungsphase

Vermögenswirksame Leistungen

Offene Unternehmenskultur, 
Dynamisches Team
Karrieremöglichkeiten innerhalb 
eines internat. Unternehmens 

Firmenevents

Betriebsarzt

30 Tage Urlaub + 6 Ausgleichstage

Gruppenunfallversicherung 24h

Überdurchschnittlich hohe 
Sozialleistungen

Parkplatz

Firmenhandy 

Modernes IT-Equipment

Employee Assistance Program -
Psychosoziale Beratung und 
Unterstützung

Mitarbeiter-
rabatte 

Vertrauensarbeitszeit 38,5h

Mehr Infos und Bewerbung über QR-Code oder: 
www.syngenta.de/unternehmen/karriere

Vielfältige 
Weiterbildungs-
angebote
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